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ひろぎんホールディングスの概要

株式会社 ひろぎんホールディングス
（Hirogin Holdings，Inc．）

本店所在地

代表者

資本⾦

設⽴⽇

広島県広島市中区紙屋町一丁目3番8号

代表取締役会⻑ 池田 晃治
代表取締役社⻑ 部谷 俊雄

600億円

2020年10月1日

3
グループ従業員数
〔2021年9月30⽇時点〕 3,870名



株式会社 ひろぎんホールディングス
（Hirogin Holdings，Inc．）

証券コード

決算⽇

上場証券取引所

銘柄名

3月31日

62,200円

ひろぎんHD

最低購入額
〔2021年11月30⽇時点〕

7337

[⾦融・保険]

ひろぎんホールディングスの概要
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東京証券取引所市場第一部
（東証市場区分⾒直し後：プライム市場）



ひろぎんホールディングスの概要 –本社-
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本社所在地＝
原爆による被災を乗り越え、

営業を継続してきた
“ひろぎん”DNAの原点

階数・高さ 地上19階(約94ｍ)
地下１階

延床面積 約47,000㎡
構成 地下1階 地下駐⾞場

１〜 ３階 本店営業部等
４〜 ７階 応接室、会議室等
８〜18階 執務スペース等



ひろぎんホールディングスの概要 –本社-
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新本店ビルは、自然喚起効果を高めたエコボイド(建物四方に
配した風の塔)を設置し、テラス・屋上等を緑化する等、最新
の環境技術を活用した環境配慮型のビルとする

市内に分散しているグループ会社を集約するとともに、オフィスフロアに
室内専用階段を設ける等、グループのシナジー効果を高める執務空
間を構築する

“にぎわいの場”の創出（1Fパブリックスペース）

“環境配慮型”のオフィスビル（建物機能・構造）

“グループシナジー効果”の発揮（オフィス機能）

広島都心活性化に向け、イベントスペース・カフェを設置する
等、地域の方が集まり、使っていただける“にぎわいの場”



定期預⾦コース定期預⾦コース

地元特産品
カタログ
ギフトコース

地元特産品
カタログ
ギフトコース

100株以上
1,000株未満

1,000株以上
5,000株未満 5,000株以上

スーパー定期(300)の店頭表⽰⾦利に

+0.05％
(期間1年・5百万円迄)

スーパー定期(300)の店頭表⽰⾦利に

+0.10％
(期間1年・5百万円迄)

スーパー定期(300)の店頭表⽰⾦利に

+0.20％
(期間1年・5百万円迄)

以下の２コースからご選択頂きます ＊毎年3月31⽇が基準⽇

or

＊現在の制度内容であり、今後、変更となる可能性があります。
（変更となった場合は、当社ホームページ等でお知らせいたします）

株主優待制度 選択コース
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保有持株数に応じて、地元特産品等をお送りします
（カタログギフトから地元特産品を選択等）



ひろしま美術館への無料ご招待券2枚

クロード･モネ
「セーヌ河の朝」(1897年)

招待券贈呈招待券贈呈

100株以上お持ちの株主さまが対象

フィンセント・ファン・ゴッホ
「ドービニーの庭」(1890年)

株主優待制度 招待券贈呈・抽選権付与
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＊毎年3月31⽇が基準⽇



広島３大プロ
観戦・鑑賞
チケットの
抽選権付与

広島３大プロ
観戦・鑑賞
チケットの
抽選権付与

100株以上お持ちの株主さまが対象

広島東洋カープ
10組20名さま

【内野指定席】

サンフレッチェ広島
50組100名さま

【ＳＳ指定席】

広島交響楽団
50組100名さま

【Ｓ指定席】

or or

第１回基準日における
当選予定の試合・公演

2022年シーズンの
ホームゲーム

2022年シーズンの
ホームゲーム

2022年度中の
広島交響楽団主催

の公演

(注1)応募の際にいずれかをご選択頂きます。
(注2)招待数および招待席に関しましては、新型コロナウイルス感染症等の影響により、試合数および公演数の変更ならびに

収容来場客数の変更等があった場合には、ご案内できない可能性があります。

株主優待制度 招待券贈呈・抽選権付与

9

＊毎年3月31⽇が基準⽇
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約742万人
(全国シェア:5.9％)

広島県
約281万人

岡山県
約189万人

山口県
約136万人

愛媛県
約136万人

（出所） 総務省 「住⺠基本台帳に基づく人口」(2021年1月)

約742万人
愛知県に匹敵する規模

広島県

岡山県

山口県

愛媛県

地元４県の概況 ① 人口
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約31兆円
(全国シェア:5.6％)

広島県
約12兆円

岡山県
約8兆円

山口県
約6兆円

愛媛県
約5兆円

（出所） 内閣府(2018年度)

約31兆円
神奈川県に匹敵する規模

地元４県の概況 ② 県内総生産（GDP）

広島県

岡山県

山口県

愛媛県
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約34万所
(全国シェア:6.1％)

広島県
約13万所

岡山県
約8万所

山口県
約6万所

愛媛県
約6万所

約34万所
愛知県に匹敵する規模

（出所） 総務省(2016年)

地元４県の概況 ③ 事業所数

広島県

岡山県

山口県

愛媛県
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約281万人
全国12位

（中四国地方1位）
広島県

広島県の概況 ① 人口

（出所） 総務省 「住⺠基本台帳に基づく人口」(2021年1月)
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約12兆円
全国12位

（中四国地方1位）

広島県の概況 ② 県内総生産（GDP）

広島県

（出所） 内閣府(2018年度)
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約13万所
全国11位

（中四国地方1位）
（出所） 総務省(2016年)

広島県の概況 ③ 事業所数

広島県
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（出所）経済産業省(2019年)

輸送用機械
34.9%

一般機械
14.0%

鉄鋼
13.2%

電気機械
6.0%

その他
25.3%

⾷料品
6.6%

約10兆円
(全国シェア:3.0％)

約10兆円
全国11位

（中四国地方1位）

製造品出荷額等

広島県の概況 ④ 産業構造

広島県
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千光寺(尾道市)

映画「転校生」の舞台となった
尾道市を一望できる観光名所

アニメ「崖の上のポニョ」の舞台と
⾔われる瀬⼾内海を代表する景勝地

厳島神社

広島平和記念公園

大和ミュージアム

マツダスタジアム

写真提供：広島県

広島県の概況 ⑤ 観光資源

鞆の浦(福山市)
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広島港

国際拠点港湾として
海運・物流・貿易の重要拠点

広島空港

中国地方最大の国際空港
2021年7月に⺠営化

広島駅

南口広場再整備・駅ビル
建替え計画が進⾏中

福山駅

新幹線のぞみ発着駅
写真提供：広島県

広島県の概況 ⑥ 交通インフラ
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広島商工
会議所ビル
建替え

B

広島駅南口
広場の再整備C

新サッカー
スタジアムの建設A

ヒルトン広島
の建設Ｄ

B C

Ｄ

A

特定都市再生
緊急整備地域

広島県の概況 ⑦ 広島市内の再開発

（出所）広島市 20



1.当社グループの概要
2.地元経済の状況
3.業績
4.当社グループの事業展開
5.目指す目標

21



ひろぎんホールディングス(連結)の
親会社株主に帰属する中間純利益

(2021年9月期実績)

111億円
ひろぎんホールディングス(連結)の
親会社株主に帰属する当期純利益

(2022年3月期業績予想)

235億円

業績
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広島銀⾏の預⾦等残⾼ 〔2021年9月末時点〕

10兆3,658億円

業績

中四国地方に本店を置く
地域⾦融機関(単体比較)

1位
23

全国の地域⾦融機関
(99⾏・単体比較)

8位



広島銀⾏の貸出⾦残⾼ 〔2021年9月末時点〕

6兆8,240億円

業績
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中四国地方に本店を置く
地域⾦融機関(単体比較)

1位
全国の地域⾦融機関
(99⾏・単体比較)

7位



広島銀⾏の地域別残⾼ 〔2021年9月末時点〕

預⾦等残⾼

( )は構成比

広島県
7兆3,728億円

(88.6％)

岡山県
3,256億円

(3.9％)

山口県
2,176億円

(2.6％)

愛媛県
2,056億円

(2.5％)

地元４県
の割合
97.6％

広島県
4兆1,367億円

(62.8％)

岡山県
3,576億円

(5.4％)

山口県
2,194億円

(3.3％)

愛媛県
5,140億円

(7.8％)
地元４県
の割合
79.3％

貸出⾦残⾼

業績
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広島銀⾏のメインバンク社数・シェア

(出所)東京商工リサーチ

1.09%

1.13%
1.13%

1.06%

1.07%

1.08%

1.09%

1.10%

1.11%

1.12%

1.13%

1.14%

15,600

16,100

16,600

17,100

17,600

18,100

18,600

19,100

19,600

2016年3月 2020年3月 2021年3月

メインバンク社数 全国シェア

増加数
全国第2位

(単体比較)+230社

全国第7位
(単体比較)

業績

1万6,217社

1万7,203社 1万7,433社
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当社グループの稼ぐ⼒

コアOHR＝経費÷コア業務粗利益

経費率(コアOHR)

顧客サービス利益率 8位/地銀86⾏(社)中

7位/地銀86⾏(社)中

預⾦等末残
貸出⾦残高×（貸出⾦利回りー預⾦等利回り）＋役務取引等利益－営業経費

顧客向けサービス業務の利益率＝

2020年度決算比較
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当社グループの稼ぐ⼒

2020年度決算比較 ＞ 顧客サービス利益率

△ 0.4%

△ 0.3%

△ 0.2%

△ 0.1%

0.0%

0.1%

0.2%

0.3%

0.4%

0.5%

0.6%

△ 0.2pt △ 0.1pt 0.0pt 0.1pt 0.2pt

前年比
増減幅

当社

平均

利益率
平均を大きく上回り、
0.3％程度の⾼い利益率を維持
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配当実績・予想

10

12

14

16

18

20

22

24

26

28

30

2017年度 '18年度 '19年度 '20年度 '21年度
計画

'23年度
計画

(注)2017年10月1日に株式併合(2株を1株に併合)を実施しております。2017年度の1株あたりの配当⾦額は、株式併合を勘案した⾦額を掲載しております。

18円
20円

22.5円
24円

2021年11月30日の
株価による配当利回り

約3.8％

24円

30円
ひろぎんホールディングス
の配当⾦
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一株当たり純資産 株価

PBR＝0.36倍

ひろぎんホールディングスの株価

※ 2021.11.30現在

株価

622円

約1,670円

30

(注)PBRは、株価を１株当たりの純資産で除したもの。
1倍を下回る場合は、一般的に割安とされる。

上場地銀の平均PBR＝0.22倍



株価推移

時価総額
（2021.11.30時点）

1,942億円

中四国地銀
第１位

80.0

100.0

120.0

140.0

160.0

180.0

当社 銀⾏株価指数

(注)2020年4月1日を100として指数化

持株会社体制
移⾏

31

全国の地銀
第7位
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〈ひろぎんグループ〉は、国連において採択された「持続可能な開
発目標(SDGs)」の達成に向け、付加価値の高い地域総合サー
ビスの提供を通じて、地域の社会・環境課題の解決と持続的
な成⻑に貢献してまいります。
当社グループの戦略を通じてSDGsの達成に貢献できる取組みに
ついてはページ右上にSDGsのピクトグラムを掲載しております。



持株会社体制への移⾏
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140年を超える
歴史の中で
築き上げてきた
信頼関係

⾦融のプロとしての
⾼度なソリューション

⾦融以外の
ソリューションの

充実

「困ったことはひろぎんグループへ」

当社グループの強みを活かし、
地域・お客さまのあらゆる課題
解決に徹底的に取組む

お客さまニーズは、多様化・複雑化・
⾼度化する中、地域経済活性化に
向けて、伝統的な⾦融業だけでは
持続的成⻑は困難

持株会社体制への移⾏



⾦融を中⼼としてお客さまの
あらゆるニーズに対応できる

地域総合サービス
グループ
を目指す

地域の発展とともに、グループの持続的な成⻑を図る

当社グループの目指す姿
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お客さまに寄り添い、信頼される
〈地域総合サービスグループ〉として、

地域社会の豊かな未来の創造に貢献します
経営ビジョン

[ブランドスローガン] 未来を、ひろげる。

当社グループの経営理念
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地域における更なるリスクテイクを
可能にする経営基盤の確⽴

グループの
持続的成⻑

顧客軸の
深化・拡大

業務軸の
深化・拡大

他社との差別化
（競争優位の源泉）

お客さまに寄り添い、
信頼される

〈地域総合サービスグループ〉
として、

経営理念（経営ビジョン）
地域社会の豊かな

未来の創造に貢献します

SDGs達成
への貢献

地域の発展・
お客さまの成⻑地域社会・

お客さまとの
リレーション

ソリューション
の提供

経営理念の実現に向けたビジネスモデル
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ひろぎん証券

しまなみ債権回収

ひろぎんリース

広島銀⾏

私募リートの運用

決済・クレジットカード業務

運用提案業務

債権管理・回収業務

投資運用業務

リース

ひろぎんキャピタルパートナーズ

⾦融分野のグループソリューション機能の拡充

ひろぎんカードサービス

ひろぎんリートマネジメント

2020年4月設⽴

2021年3月
完全子会社化
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ひろぎん証券

しまなみ債権回収

ひろぎんリース

広島銀⾏

ひろぎんキャピタルパートナーズ

ひろぎんカードサービス

ひろぎんリートマネジメント

2021年4月設⽴

ひろぎんエリアデザイン

IT・DX化支援業務

人事・労務コンサルティング

地域活性化コンサルティング

ひろぎんヒューマンリソース

ひろぎんITソリューションズ 2021年1月
子会社化

2021年4月設⽴

「非」⾦融分野のグループソリューション機能の拡充
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「地域総合サービスグループ」とは

銀⾏ グループ各社

地域・お客さま
のあらゆる
課題・ニーズ

お客さまの将来のある
べき姿や夢を共有し、
その実現に向けた課題

を⾒つける

お客さまにとっての「コンシェルジュ」

課題解決に向けた
⾦融・非⾦融の

グループソリューションを
提供

アライアンスも活用

39

個人のお客さまの課題解決

地元企業のお客さまの課題解決

地域社会全体の課題解決



地元企業
の課題

アフターコロナ

カーボンニュートラル

資産形成・運用

非対面

個人のお客さま
の課題

地域経済の縮小

人口の社会減

地域全体
の課題

地域における課題
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地元企業
の課題

個人のお客さま
の課題

地域全体
の課題

アフターコロナ

カーボンニュートラル

資産形成・運用

非対面 地域経済の縮小

人口の社会減

個人のお客さまの課題
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当社グループの強み -個人分野-

42

ライフ
ステージ

30代 40代 50代20代以下 60代 70代 〜

資産形成層（勤労層）

ライフ
イベント

資産運用層

就職・結婚・出産 子供の進学・結婚

耐久消費財・住宅購⼊・リフォーム
退職 介護・認知症・

相続(事業承継)

ニーズ

銀⾏口座の
作成

住宅購⼊
資⾦調達

貯蓄・資産形成

マイカー購⼊
資⾦調達

結婚資⾦
調達

教育資⾦
調達

ゆとりあるセカンドライフへの備え

相続・事業承継対策リフォーム
資⾦調達

キャッシュレス決済

⾦融のプロフェッショナルとして、
ライフステージ・イベントに沿った
様々なソリューションが提供できる

ファイナンシャルプランニング1級技能士

約400名



相続の
ニーズ

保有資産の
ニーズ

運用の
ニーズ

 お客さまの家族情報、資産情報（⾦融資産、保険、
不動産等）、ライフイベントに係るコミュニケーション実施

 「ライフデザインサービス」を作成し、お客さまと銀⾏で中⻑
期にわたって情報共有

 お客さまの悩みなどに対して必要な情報や支援を個別に
届ける

ライフプランに基づくニーズの把握

個人のお客さまの課題への取組み

43



非⾦融ニーズへの取組み

44

おトクに
引越したい 空き家を

売却したい

不用品を
処分したい

住まいの防犯を
強化したい

リフォーム
したい

庭の手⼊れ
をしたい

水回りを
修理したい家を大掃除

したい

住まいやくらしの困りごと

お客さま

リフォーム
お家の清掃・各種修繕
お引越し

高齢者の⾒守り
高齢者向け住宅の紹介
お墓の清掃サービス

家事代⾏
不用品処分

不動産売却
不動産活用
相続対策

パートナー企業へ連携

当社グループへ
ご相談

住まいのサポート くらしのサポート

ご⾼齢者への
サポート

相続・不動産に
関するサポート

各種
サービスを
ご提供

(注)広島県内限定のサービスとなります。



運用ニーズへの取組み

ひろぎん証券

⾼度な運用アドバイス機能を持ち、
お客さまの運用ニーズに応える

お客さまの生涯に寄り添い、
人生にまつわるあらゆるニーズに

応えるライフパートナー

株式

仕組債

投資信託

外債

etc.

保険
預⾦

運用商品
信託

etc.

広島銀⾏

楽天証券

ひろぎんアプリを通じた
口座開設

ひろぎんアプリ

SBI証券

ライフプランに沿った総合ソリューション 資産形成層への接点強化

45



相続専門スタッフが対応

相談無料

休日に相談可能(土・日)

相続前

〈ひろぎん〉遺⾔信託

〈ひろぎん〉家族つなぐ信託

〈ひろぎん〉想いつづく信託

相続後

二次相続

〈ひろぎん〉遺産整理業務

不動産有効活用
アパートローン

リバースモーゲージ

その他資産運用

詳細は前ページ

相続ニーズへの取組み
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これからの個人のお客さまの課題への取組み

世帯全体の資産
管理をベースとした
コンサルティング
ビジネスの構築

商品・サービスによる
運用提案からの脱却

ゴールベース資産管理型
ビジネスの強化

お客さまの目標設定(ゴール)および
ゴールに対する現状の課題を共有し、
そのゴールに向けた総合コンサルティン
グを実施

47

今後の展望



インターネットから口座開設可能
お申込は来店不要で24時間OK

ひろぎん
カープ支店

ひろぎんカープ支店
オリジナルカードデザイン

現⾦・チャージ不要
(口座から直接引き落とし)

ご利用額に応じて
キャッシュバック

全国のお店で利用可能
(銀⾏Pay・ゆうちょPay加盟店)

広島銀⾏が運営する
新しいスマホ決済サービス

こいPay

非対面サービス・決済サービスの拡充
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サービスのデジタル化に向けた取組み

49

AIが分析のうえ、
予想モデルを作成

お客さま毎にパーソナライズした最適な
コミュニケーション・サービスを提供

マーケティング分析・予想モデル作成データ蓄積

お客さま属性 取引履歴

イベント情報成約情報

過去のデータ

お客さま属性 取引履歴

イベント情報

現在のデータ

お客さま毎に最適な
ソリューションを提供



地元企業の課題

地元企業
の課題

個人のお客さま
の課題

地域全体
の課題

アフターコロナ

カーボンニュートラル

資産形成・運用

非対面 地域経済の縮小

人口の社会減

50



当社グループの強み -法人分野-

51

経営者
従業員顧客

知的財産
組織風土

業務プロセス

お取引先の
経営課題
の抽出

課題解決
提案

課題解決
お取引先と
の対話

お取引先を
理解する 事業性

評価
利益

売上⾼

販売数

表に現れない企業の本質を捉え、その企業に最適な
ソリューションが提供できる



アフターコロナを⾒据えた対応

コミュニケーションの
デジタル化

サービス・モノ提供
の非接触化

省⼒化・合理化

対面
コミュニケーション

店頭まで移動して
財・サービス取引

労働集約的な
生産現場

• テレワーク
• イベントのWeb化・VR化
• 遠隔医療

• EC(Amazon・楽天等)
• 宅配需要(UberEats等)
• デジタル消費(動画・電子書籍)

• ロボット
• AI・IoT・ブロックチェーン
• 無人店舗・無人工場
• ドローン・自動運転

コロナ禍 ~ アフターコロナコロナ前

非対面コミュニケーション

在宅で財・サービス取引

脱・労働集約

資⾦繰り含む、事業
(本業)の安定化

・

IT化・DXへの対応

・

人材確保等、人事・
労務に関する対応

52

事業展開の変化 安定したサプライ
チェーン • グローバルサプライチェーンの最

適化・強靭化

サプライチェーンの再構築



事業安定化に向けた取組み –エクイティ出資-

出資
・

運営

広島銀⾏

ファンド

出資

資産

負債

資本

バランスシート

投資実⾏

ひろぎん
キャピタル
パートナーズHiCAP

直接出資

ローン

従来の貸出⾦に加え、当社グループが資本参加
し、株主としての支援することで事業が安定化 53



ファンドを通じた
出資実績

(投資実績/ファンド額)

ベンチャー
ファンド

事業再生
ファンド

事業承継
ファンド

設⽴10年未満の企業やミド
ルステージ以降のベンチャー
企業に対する資⾦支援

経営改善・事業再生を
⾏っている企業に対する
資⾦支援

事業承継に悩む企業に
対する資⾦支援

今後の出資⾒込額
(’21.11末時点)

13〜17億円程度
6億円/20億円

2億円/20億円

2億円/10億円

取引先企業の
成⻑支援

・

安定的な収益
確保

関連収益
(2021年度)
9億円

エクイティ出資の今後の展望
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IT化・DXに向けた取組み

取引先企業の生産性・効率性向上に向けたITソリューション
(非⾦融ソリューション)の提供による他社との差別化

勤怠管理システム導入

セキュリティ向上支援

IT化推進支援

ひろぎんITソリューションズ 2021年１月子会社化

電子カルテ・病理システム導入等のヘルスケア分野開拓
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デジタルを活用したビジネス展開

今後も、デジタルを活用した法人向けサービスを展開し、
お客さまの利便性向上を目指す 56

• 売掛先に対する与信審査と請求業務
を代⾏
• 売掛債権を買取も可能

オンラインで助成⾦を診断 請求プロセスを代⾏



人事・労務に関する対応

取引先企業における「ヒト」に関する課題は非常に多く、
人事・労務に関するソリューションを提供

ひろぎんヒューマンリソース 2021年4月設⽴

経営幹部・即戦⼒人材の紹介

各種社内研修事業

社内育成プログラム策定

人事制度構築・労務コンサルティング

57

人材派遣業への参入検討



非⾦融分野の今後の展望

グループシナジーの
向上に向けた

ソリューション連携
の強化

お客さま
ITソリュー
ションズ

ヒューマン
リソース

勤怠管理
システム提案

人事労務
関連提案

連携強化

銀⾏を介さない
コラボレーションの創出お客さまニーズに対し、

一気通貫でのソリューション提供が可能
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カーボンニュートラルへの対応①

輸送機械

⾷料品

⾦属製品

鉄鋼

その他

従業員数
(合計)約22万人

24.1%

12.9%

6.4%
4.8%

事業所数
(合計)約4,700先

(注)広島県の製造品出荷額等(2019年、経済産業省)に占める割合

10.3%

11.7%

13.7%

3.0%

広島県は製造業が盛んであり、その中でも、カーボンニュートラル
（脱炭素化）の影響が大きいと⾔われる業種の割合が⾼い

カーボンニュートラルが、当社グループの地元経済に与える
影響は大きい
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カーボンニュートラルへの対応②

実践実⾏計画策定必要性の理解・課題抽出

SDGs取組支援サービス
 SDGsの取組状況を確認し、現状と必

要対応事項をフィードバック
 SDGｓ宣言の策定をサポート

フィードバックシート SDGs宣言

サステナビリティ経営の取組支援
 経営資源と主軸となるマテリアリティの特定
 サステナビリティ経営方針(経営理念・経営

資源も踏まえ、今後目指すべき姿・ありたい
姿を⽰すもの)の策定支援

累計取扱件数 402件
(‘20年1月〜’21年9月末)

カーボンニュートラルへの対応支援

 カーボンニュートラルに資する設備投資への資⾦支援
 中⼩企業向け省エネ診断・コンサルティング
 カーボンニュートラル対応の導⼊支援から戦略・削減対応の支援

随時
サービス拡大

随時
サービス化

当社グループが中⼼となって、取引先のみならず地域の
カーボンニュートラルを進めていく 60



地域全体
の課題

地元企業
の課題

個人のお客さま
の課題

アフターコロナ

カーボンニュートラル

資産形成・運用

非対面 地域経済の縮小

人口の社会減

地域における課題
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地域の課題解決を通じた
地域経済の活性化は

我々の使命

観光振興・地域再開発の
「担い手」として主体的・
積極的に取り組んでいる

広島県
岡山県

山口県

愛媛県

地域内GDPの増加に
寄与していく

地域の課題解決に向けて

ひろぎんエリアデザイン 2021年4月設⽴
62



せとうちDMO※

 瀬⼾内の観光産業活性化
に向け、出資・人員を派遣

※DMO･･･観光地を活性化させ、地域全体を
一体にマネジメントしていく法人

地域観光活性化

地域商社事業
 地域の「にぎわい」創出に向けた地域づくりを推進
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シトラスパーク活用事業
 休園中「シトラスパーク」を活用し、
人々が交流する場を創出

 ひろぎんエリアデザイン(2021年4
月)が公募型プロポーザルへの参加

にぎわいづくり

三次市のシティプロモーション事業

 ひろぎんエリアデザインが地域の魅⼒創出にかかる事業を三次市より受託

公園として再生
（集客⼒向上）

農業事業
（レモン栽培）

観光事業
（グランピング施設）
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地域インフラ事業・インバウンド需要創出

ヒルトンホテルの誘致
 瀬⼾内ブランドコーポレーションとともに当社グループが誘致

65

広島空港⺠営化事業
 中四国エリアの玄関口である広島空港の
運営会社へ出資



1.当社グループの概要
2.地元経済の状況
3.業績
4.当社グループの事業展開
5.目指す目標
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地域の課題解決に資するコンサルティング
業務等に関する収益※

2020年度 2021年度
計画

2023年度
中計最終年度

160億円以上
126億円

・ グループ会社当期純利益＝銀⾏を除く連結子会社の当期純利益および持分法適用関連会社の当期純利益に出資比率を乗じた額の合計
・ 法人・個人のお客さまに対するコンサルティング業務に係る収益＝法人ソリューション、アセットマネジメントおよびエクイティビジネスに係る収益の合計

※ 法人・個人のお客さまに対するコンサルティング業務に係る収益＋グループ会社当期純利益

目指す経営目標

（上期実績）

（下期計画） 78 億円

69 億円

67

147億円



2020年度 2021年度
計画

2023年度
中計最終年度

親会社株主に帰属する当期純利益

270億円超
215億円

目指す経営目標

（上期実績）

（下期計画） 124 億円

111 億円

68

235億円



地域総合
サービスグループ

の実現

目指す姿
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株式会社 ひろぎんホールディングス 経営企画グループ

電話：082-245-5151(代表)
URL：https://www.hiroginｰhd.co.jp/

本資料には、将来の業績等に関する記述が含まれています。
こうした記述は、将来の業績等を保証するものではなく、不確実性を内包するものです。
将来の業績は、経営環境の変化等により、目標対比異なる可能性があることにご留意下さい。

本資料に係るご照会先
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